
Предварительная проработка  

В этот этап добавляются незарегистрированные клиенты партнеров, 
по которым уже ведется работа

Решение  

В этот этап попадают все сделки, по которым запущен процесс 
защиты коммерческого предложения


Подготовка файла для партнера 


Данные по сделке загружены в ЛК AM, либо сделана выгрузка Excel из Б24 


Результат 

Передача данных партнеру 


Партнер получил данные от AM, назначена встреча для обсуждения деталей сделки


Результат 

Встреча – обсуждение сделки 


AM + партнер (+ АЕ) 


У партнера достаточно данных для составления КП



Участники 

Результат 

Назначение встречи – защита КП 


АЕ согласовал встречу и заранее познакомил по почте партнера с клиентом

Результат 

Передача сделки в Б24  

АЕ передал данные, ответственным в Б24 назначен AM 


Результат 

Подготовка КП 


Партнер подготовил и передал КП через ЛК, либо файлом AM


Результат 

(Встреча – подготовка к защите) 


AM + партнер 


Партнер готов ко встрече с клиентом




Участники 

Результат 

Встреча – защита КП 


Встреча АЕ + AM + партнер + клиент 


Партнер направил резюме встречи в переписку с клиентом, 
планирует следующие шаги





Участники 

Результат 

*Account Executive (AE) – менеджер по работе с клиентами

*Affiliate manager (AM) – менеджер по работе с партнерами






Схема передачи 

клиента партнеру 


